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无锡创业园招商平台

生成日期: 2025-10-29

园区招商哪些渠道效果好？1、通过关系招商，这是较可靠的。2、让专业做招商的公司来代理招商。3、可
以自己组建招商团队招商。 一般的方式都是通过各种媒介投放招商广告，不过这里有很大的讲究，做产业地产
较好是以精、有相关行业的媒介去做广告。更多关于这方面我建议买一本相关的书籍来研究研究，能避免走了
弯路。园区招商的有哪几种方法？把握区域产业规划：每个地方都有自己独特的产业。那么如何才能知道当地
的主要产业是什么，通过区域产业大数据分析技术，分析区域内集中的企业从事什么样的业务，规模有多大，
是否形成产业集聚。经过大数据分析，我们可以从一个个数据中判断出该地区的主要产业是什么，较缺乏的产
业是什么。创业园招商的首要前提便是制定好统筹的战略规划。无锡创业园招商平台

产业园招商有没有淡旺季?采用软广告等宣传模式：园区服务促使企业落地生根：打动客户不只靠产品，更
要靠园区服务。对于企业投资而言，他们看重的更多是园区所提供的服务，以及符合产业特征的产品。招商人
员的营销重点，应该是着力介绍园区的各种服务，解决企业从日常运作的水电气、注册年检交税到融资、上市
等一系列问题的服务。园区要做到筑巢引凤，必须加大园区基础设施建设和招商引资服务力度，才能吸引大批
企业落户园区，实现园区快速发展。所以产业园区的招商不只是销售，不只是招商，是一个全程的系统化的工
作。如果园区整体的发展思路里没有服务，一切也就无从谈起。加强园区的招商服务，更重要的是强调招商人
员的管理与绩效考评。无锡创业园招商平台优惠政策的作用弱化使创业园招商的竞争力下降。

园区的招商引资现状：
在招商引资发展的新阶段，传统的招商引资模式已经不能满足新形势的竞争要求，暴露出诸多的问题。
第1、产业园区政策的趋同引致了低层次的竞争，造成开发成本过高。在国家有关政策的鼓励下，产业园区在地
价、税收等方面推出了一系列地方性优惠政策，使产业园区的政策优惠逐步趋同。为了在招商引资竞争中获取
优势，各地产业园区就突破国家土地、税收法规及相关政策，竞相压价，恶性竞争愈演愈烈，企业所得税“两
免六减半”、“五免五减半”、“七免七减半，甚至还减免增值税地方留成部分；规费“零收费”，免收各项
基本建设配套费，免收各项基金；免收水电增容费，全部由地方国家财政补贴。
第二、优惠政策的作用弱化也使产业园区的竞争力下降。产业园区在外贸方面享有的各种优惠政策开始逐步取
消，从未来发展趋势看，产业园区所享受的的优惠政策将会逐步取消，使区内企业与区外企业的政策待遇趋同。

园区招商的目的就是为了吸引投资者，所以产业园区的招商目标就是要让企业知道园区，找到有需求的企
业并吸引他们来投资建厂。所以前期制定招商策划也是为了明确了这一目标，以及下一步招商工作的展开指明
方向。一、从定位策略上来看：产业园区定位要科学，明确的招商定位方便招商人员在寻找合作企业时更具针
对性，提高项目落成率，以发展制造企业为例，这些企业与研究型等****相比就存在很大的差异，制造型的企
业对地理位置要求更高一些，这就涉及到了物流，配套等因素。这就要求考虑到园区自身的地理位置是否具有
相对的优势。还例如内地一些偏僻的山区，如果去搞高科技电子产业园，这显然也不符合客观事实。二、从合
作方式策略来看：不同的企业有不同的需求，因为企业规模不同，所以在寻求合作方式上面也会存在差异。园
区的目标就是提供多样化的合作方式，尽较大的努力满足企业不同的需求。合作方式的多样化，满足不同的需
求，就可以吸引更多的企业进驻到产业园区来。创业园招商=经济要素+投资力+投资欲望系数。

如何确定园区招商引资工作思路？园区招商是一项艰巨而长期的工作，不可能一蹴而就。创业园区都希望
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企业立刻入驻园区，但这是不可能的。目前，整个全球范围内都存在着一定的产业机构优化。产业转移如同一
针亢奋剂，几乎让所有的国家和产业园区激动无比。他们纷纷行动起来，开始在各种媒体上投放招商广告，招
商人员开始到处奔走，举行一场一场的招商推介会，但收效甚微。企业的搬迁或扩大并非儿戏，如果企业不愿
意搬走，无论采取什么攻势也是徒劳，即便是企业想走，那也需要很长时间的准备、思考、选择。所以这就注
定产业园区招商是一个长期的过程，必须要制定长期的产业园区招商策略。创业园招商怎么进行招商？无锡创
业园招商平台

创业园招商要完善统筹规划，推动转型升级。无锡创业园招商平台

园区招商模式有哪几种？国家组团招商：做法：经过具体办事人员的事先策划和筹备，各级领导集体出行，以
招商会的形式，声势浩大地到目的地城市推荐自己的资源优势和招商项目。比如到香港、深圳开招商引资大会。
很多地方国家仍然热衷这种做法。小组招商：做法：将原来的各级领导班子整体出场改为小组，以小组为单位，
不定期到目标引资地去洽谈项目。驻点招商：做法：在重点招商目的地设立办事处的形式，成立专门一个团队，
长期负责在当地进行招商。展会招商：做法：参加在大城市举办的各类展会。在展会上，通过对招商项目的集
中展示，达到普遍吸引人气、招商引资的目的。无锡创业园招商平台

浙江新维科技成果转化服务有限公司位于（现西湖区金蓬街321号1号楼B单元310室）。浙江新维致力于为
客户提供良好的园区运营，科技服务，知识产权服务，项目申报，一切以用户需求为中心，深受广大客户的欢
迎。公司将不断增强企业重点竞争力，努力学习行业知识，遵守行业规范，植根于商务服务行业的发展。浙江
新维立足于全国市场，依托强大的研发实力，融合前沿的技术理念，飞快响应客户的变化需求。


